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电子教案

（20 21 年秋季学期）

	课程名称（全称）：
	

	课程代码：
	

	课程计划总学时：
	32
	本学期学时：
	32

	所属学院：
	锲科体育学院
	教研室：
	公共教研室

	任课教师：
	宋召容





四川科技职业学院教学事业部制

                                    年    月    日


体育市场营销学教案
	适用专业
	所有体育管理专业

	课题
	体育市场营销的策略

	教学目标
	1、初步掌握营销中抓住人心的刺激点
2、学会运用这种点进行成功营销

	重点与难点
	重点：如何揣摩市场及用户的真正需求

难点：如何准确把握用户需求的点，以及让用户不反感

	教学设计
概述
	通过对鸦片战争中鸦片在中国市场的成功营销，讲到营销中的策略选择。再引申至体育营销中的需求刺激点，讲解如何将体育产品营销给用户。通过不同的教学方式，加强学生对营销理念的感悟，培养学生善于观察、合理运用的优良品质。

	教学环境及资源要求
	教室、多媒体

	复习提问
	如何将健身卡推销给随机的路人

	授课要点
	
1、讲解售卖鸦片的营销点
2、将这种营销点运用到土语营销中

	课外作业
	模拟练习将体育商品推销给随机路人








教学设计与教学内容
	
课的部分及时间

	教学内容
	组织教学与学练法
	实训设备

	
	
	教师活动
	学生活动
	

	















准
备
部
分

（20分钟）










	一.课堂常规
1．起立问好
2．点名
3. 宣布本次课的内容与要求
二、课前导学
1．播放鸦片战争图片及鸦片图片
2．请学生思考，黑乎乎的鸦片是怎么打动中国人吸第一口的


















	教法：
1.提前到场，准备与检查多媒体设备
2.向学生问好
3.宣布本次课的内容与目标

要求：
声音宏亮





教法：
1.教师提问请学生思考
2.教师讲解英国人抓住了中国人的劣根性，宣传鸦片能“壮阳”，诱骗中国人吸食鸦片。
1.表述清晰、准确
2.声音宏亮

	组织：请学生积极思考并讨论
要求：精神饱满，注意力集中



	























	
课的部分及时间

	课的内容
	组织教学与学练法
	实训设备

	
	
	教师活动
	学生活动
	

	



















基
本
部
分

（60分钟）
	1、 引入历史事实
  鸦片因为抓住了中国人人性的弱点，所以成功营销，据此给我们带来了什么启示。就是营销要抓住消费者的心理。

2、 消费者的心理应该如何抓取
1. 观察
2. 谈话了解
3. 侧面打听

3、 影响体育消费者购买行为的因素
1. 心理
2. 服务
3. 经济
4. 需求

4、 消费者的一般心理特征


5、 体育消费者的购买动机


6、 体育消费者购买心理过程

	教法及要求

1、 教师讲述历史事实，引发学生兴趣
1、教师向学生提问，如果你是英国人，怎样诱骗中国人吸食鸦片。
2、教师将主题引入体育营销




2、教学要求
1、结合历史进行讲解，如何抓住营销点进行推销。
2、 对策略进行讲解
3、引导学生思考，如今最热门的行业是医美，体育营销有没有和医美重叠的地方。
4、体育中可以部分替换医美的地方有减肥、美白、抗衰、年轻态等。

5、体育强于医美的地方：安全！






3、分组讨论
1、分小组讨论，选出小组长。
2、抽小组，派代表回答问题，如何在街头向陌生人推销健身卡。
3、小组互评，教师评价总结。

	仔细聆听，积极思考讨论

























	




























	


结
束
部
分


（10分钟）
	

1、总结本课的重点
2、安排作业
3、宣布下课，师生再见
	
1、评价学生本次课的完成情况，以鼓励为主，提高学生自信心，激发学生主动参加运动的意义。
2、表扬表现好的小组，指出需要改进的地方。
3、宣布下课。
	
要求：
1.仔细聆听教师讲解
2.认真听教师点评
[bookmark: _GoBack]3.课后完成作业
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